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Pitch ในพจนานุกรมของ Cambridge มีหลายความหมาย แตห่ากพูดถึงในด้านการน าเสนองานนั้น ค าว่า Pitch จะ

หมายถึง a speech or act that attempts to persuade someone to buy or do something หรือแปลว่า การ

กระท าหรือค าพูดที่โน้มน้าวใจผู้ฟงัให้ซื้อสินค้า บริการ หรือท าตามที่เราต้องการ ซึ่งการน าเสนองานในรูปแบบนี้จะใช้เวลา

ประมาณ 5-7 นาที เท่านั้น โดยผู้น าเสนอแต่ละคนจะมีโอกาสน าเสนองานต่อหน้าผู้ฟังหรือนักลงทุนตามเวลาที่ก าหนดไว้ 

จากนั้นจะมีเวลาให้อีก 2-3 นาที เพื่อตอบค าถาม  

ในปัจจุบันการน าเสนองานในลักษณะนี้ มักจะเกิดขึ้นในธุรกจิ Startup  ที่ต้องการผู้ร่วมลงทุน เหลา่นักธุรกิจหน้า

ใหม ่ (entrepreneur)  จะต้องน าเสนอผลงานหรือไอเดยีธุรกิจให้แก่นักลงทุนเพื่อให้เกิดการร่วมทุน หรือแม้แต่การซื้อผลงาน

ไปผลิตในเชิงพาณิชย์ ซึ่ง  Pitch Presentation   นั้น ผู้น าเสนอจ าเป็นต้องมทีักษะในการดึงดูดผู้ฟังให้สนใจงานของตนให้ได้

ในระยะเวลาอันสั้น ทั้งนี้ยังต้องมีการฝึกซ้อมการน าเสนอให้เกดิความช านาญ เพื่อการน าเสนอที่ลืน่ไหลเป็นธรรมชาติ และ

สามารถลดความรูส้ึกตื่นเต้นหรือประหม่าลง  

 อย่างไรก็ตาม ปัญหาของการน าเสนองานในรูปแบบนี้ที่พบเห็นได้บอ่ยๆ คือ การเลือกข้อมูลทีเ่หมาะสม เนื่องจากผู้

น าเสนอมีข้อมลูจ านวนมากที่อยากจะน าเสนอ จึงอาจท าให้ไม่สามารถตัดสินใจได้ว่า ข้อมูลที่เหมาะสมต่อการน าเสนอควรจะ

เน้นไปในเชิงใด ดังนั้นในบทความนี้จึงมีวัตถุประสงค์เพื่อช่วยวางแผนในการเลือกข้อมลูที่เหมาะสม ดงัต่อไปนี้  

 การเร่ิมต้นน าเสนอข้อมลูจากปญัหา  

  ผู้น าเสนอควรจะช้ีแจงถึงความส าคัญของผลงานวิจัยหรือธุรกิจของตนเองว่า สามารถช่วยแก้ปัญหาอะไร ตอบโจทย์

อะไรในสังคม โดยข้อมลูที่เลือกมาน าเสนอนั้นจ าเป็นจะต้องมีความกระชับ เข้าใจง่าย ถูกต้อง ครบถ้วน และน่าสนใจ เพราะ

การเริม่ต้นท่ีน่าประทับใจ (hook) จะท าให้ผู้ฟังสนใจและติดตามฟังไปจนจบ  

ธุรกิจหรือผลิตภัณฑ์มกีารท างานอย่างไร 

  ในส่วนน้ีผู้น าเสนอควรจะพดูถึงลกัษณะของผลติภณัฑ์หรือธุรกิจว่าเป็นอย่างไร มีการท างานอย่างไร มีความ

แตกต่างจากธุรกิจอื่นหรือผลิตภัณฑ์อ่ืนท่ีมีลักษณะคล้ายกันอย่างไร วัตถุดิบที่ใช้ในผลิตภณัฑ์หรือลักษณะการด าเนินการธุรกิจ

เป็นอย่างไร มีการบริหารจัดการอย่างไร โดยอาจมีการยกตัวอย่างให้เห็นภาพ ซึ่งสามารถท าให้น่าสนได้โดยการร้อยเรียงเรยีง

ราวในลักษณะการเล่าเรื่อง (story telling) หรืออาจยกตัวอย่างในสิง่ที่ใกล้ตัวผู้ฟัง เพื่อช่วยให้ผู้ฟังเห็นภาพได้ชัดเจนยิ่งขึ้น 

กลุ่มเป้าหมายของธุรกิจหรือผลิตภัณฑ ์

 ผู้น าเสนอจะต้องไม่ลมืที่จะกลา่วถึงกลุ่มเป้าหมายที่คาดหวังว่าจะมาใช้ผลิตภณัฑ์หรือธุรกิจบริการ โดยอาจระบุไป

อย่างละเอียดถึง เพศ อายุ อาชีพ ของกลุ่มเป้าหมาย รวมไปถงึวิธีการเข้าถึงกลุ่มเป้าหมายดังกลา่ว และหากเป็นไปได้ผู้

น าเสนอควรจะมีการวิเคราะหส์่วนแบ่งการทางการตลาดเอาไว้ล่วงหน้า เพ่ือให้เกิดความน่าเชื่อถือแก่นักลงทุน  

http://dictionary.cambridge.org/dictionary/english/speech
http://dictionary.cambridge.org/dictionary/english/act
http://dictionary.cambridge.org/dictionary/english/attempt
http://dictionary.cambridge.org/dictionary/english/persuade
http://dictionary.cambridge.org/dictionary/english/buy


การรับมือกับความเสี่ยง 

 การลงทุนทุกชนิดมีความเสี่ยงท่ีเกดิจากปัจจัยต่างๆ ดังนั้นผู้น าเสนอจึงควรน าเสนอแผนรับมือกับความเสี่ยงท่ีอาจจะ

เกิดขึ้น เพื่อสร้างความเชื่อมั่นในแก่นักลงทุน ซึ่งอาจท าได้โดยการยกตัวอย่างการแก้ไขปญัหาความเสีย่งท่ีอาจเกิดขึ้นจาก  ภยั

พิบัติทางธรรมชาติ เช่น น้ าท่วมโรงงานผลิต  หรือการเกิดเหตุการณ์ความไมส่งบทางการเมืองต่างๆ ที่มีผลต่อการด าเนินการ

ธุรกิจหรือการผลิตภณัฑ์ เป็นต้น  

 ข้อมูลทั้งหมดนี้ เป็นข้อมูลทีม่ีความจ าเป็นในการตัดสินใจของนักลงทุน ซึ่งหากผู้น าเสนอสามารถท่ีจะผูกเรื่องเป็น

เรื่องราวให้น่าสนใจได้ และน าเสนอในลักษณะของการบอกเล่าเรื่อง ไม่ใช้ลักษณะของการบรรยาย ใช้โทนเสียงท่ีมีความสูงต่ า 

มีการสบตาผู้ฟัง ก็จะท าให้ผู้น าเสนอสามารถดึงดูดผู้ฟังไดไ้ม่ยาก แต่ทั้งนี้ท้ังนั้นทุกอย่างจ าเป็นต้องมีการฝึกซ้อม ดังค ากล่าว

ที่ว่า practice makes perfect  

อ้างอิง 

http://researchpark.illinois.edu/resources/how-make-pitch-presentation 

http://mashable.com/2011/06/24/startup-pitch-presentation/#buOYzxpRskqf 

http://www.forbes.com/sites/carminegallo/2013/07/31/5-must-have-presentation-tips-for-pitching-to-

angel-investors/#17dfce173822 


